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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE INSTRUCTORES DEL PROGRAMA
SENA EMPRENDE RURAL — SER- REGIONAL CORDOBA

FECHA:

16 de septiembre de 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR:

YHOJAN AGAMEZ RAMOS

CODIGO DE FICHA:

2176884

PROGRAMA DE FORMACION:

EMP. EN PRODUCCION DE ESPECIES
PISCICOLAS

LIDER:

UBICACION: SAN JOSE DE URE EL PUENTE
NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: LUIS SUAREZ
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3138881979

MEDIO DE CONTACTO USADO:

WHATSAPP, VIDEO CORREO
ELECTRONICO Y LLAMADA
TELEFONICA

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:

Fase del Proyecto : PLANEACION

planeacion

Resultados de Aprendizaje:

recolectada, necesidades del
herramientas de planeacion.

requerimientos técnicos.

presupuesto definido.

Actividad del Proyecto: Implementacién de la Unidad productiva

Competencias: Programar proyectos segun especificaciones técnicas y métodos de

1. Determinar las actividades a desarrollar en la formulacién del proyecto segun idea
seleccionada y herramientas de planeacién

2. ldentificar el problema a solucionar de acuerdo con informacion técnica
sector

productivo y entorno y utilizando

3. Verificar la viabilidad del proyecto teniendo en cuenta los objetivos propuestos y

4. Reconocer las debilidades para la ejecucion del proyecto y opciones de mejora
para la sostenibilidad de acuerdo con los objetivos planteados
5. Distribuir los recursos para la elaboracion del proyecto segin cronograma y
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Actividades de Aprendizaje a desarrollar: En esta actividad se desarrolla la tematica de
del Modulo N°4 Ventas Y estrategias de ventas Marca

Indicar que informacion le fue enviada a los aprendices y como fue la retroalimentacion.
La informacion fue enviada fue en un documento PDF con un contenido en los siguientes
temas:

6. Ventas,

7. Proceso de ventas,

8. Ciclo de ventas,

9. Manejo de objeciones en las ventas,
10. Preventa y posventa,
11. Venta personal,

12. Venta directa,

13. Venta online,

14. Venta y el marketing,
15. Tipos de ventas,

16. Concepto de retail,
17. Estrategias de ventas

RETROALIMENTACION: Los aprendices enviaron las evidencias del N°3 Distribucidn
y Precios. Promocién y Publicidad Marca que se tratdé en la formacion del 09 de
septiembre, evidencia que consistia en un resumen de dicho modulo la cual fue
compartida en el trascurso de la semana y fue una actividad que se dejé para realizarla
en casa, la actividad se deja en evidencia adjunto pantallazos de los aprendices.

Hoy 16 de septiembre de 2020. Se compartié el material pedagdgico de estudio del
modulo Médulo N°4 Ventas Y estrategias de ventas este material fue enviado a través
de correo electronico, al grupo de whatsapp, por este medio se hizo un video corto de la
presentacion por parte del instructor y los lineamientos del programa SER. El material de
estudio esta en PDF con imagenes y contenido animado, con el fin de que haya una
interactividad entre el material de estudio y los aprendices, asi ellos puedan entender
desde la lectura cada uno de los temas, por videoconferencia ZOOM también a través
de llamada telefénica con los aprendices Luis Fernando Suarez Para hacerle la
respectiva transferencia de los lineamientos del programa SER dentro de la
retroalimentacion la lider es una aprendiz proactiva hubo, una participacion activa de los
aprendices hacia el tema, expectativas del modulo compartido. También se comparte la
guia de aprendizaje N4 y el plan de sesién N4 y se les transfiere todo lo relacionado al
modulo N°4 Distribucion y Precios. Promocién y Publicidad también de como van a
hacer los encuentros (horario), se les deja como actividad para que hagan un resumen
de lo que entendieron del material de estudio y la préxima formacién dentro de 8 dias
hardn sus aportes x el whatsapp o en el transcurso de las semanas antes de los
encuentros
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EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).

Por medio de whatsapp:

B (22566n°denoleido: X @ (17) WhatsApp x [ (99) Facebook X | & Ficha 2176884 Activida: X | @ Presion arterial baja (n, X | G porquelesudanlasm: X | + =

& C @ webwhatsapp.com Q

GRUPO ESP. PISCICOLAS URE

Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio >

Aprendices muy buenas espero que se encuentren bien de salud y sus familias
también <

& pisc Hoy 16 de septiembre de 2020 iniciamos el médulo N4 VENTAS y ESTRATEGIAS
DE VENTAS

CHATS Contenido de este médulo N4

TEMAS DE COMERCIALIZACION TERCERA SEMANA MODULO N 4
VENTAS,
GRUPO ESP. PISCICOLAS URE e s
Aprendices en sus correo: CICLO DE VENTAS,
1O DE OBJECIONES EN LAS VENTAS,
Emdor en P. de E. Piscico TA Y POSVENTA

nvié el Médulo ..

MENSAJES

GRUPO ESP. PISCIC

28 espiscra Médulod

Emdor en P. de E. Piscico
Si &5 Pisc ons

a Médulo 4 VENTAS Y ESTETEGIA.. ($ v

Emdor en P. de E. Piscico

ﬂ L Escribe aqui para buscar ’ 3 A | 7z ) EsP

(-

B (22566n°denoleido: X @ (17) WhatsApp x [ (99) Facebook X | & Ficha 2176884 Activida: X | @ Presion arterial baja (n, X | G porquelesudanlasm: X | + =

< C @ webwhatsapp.com Q o

GRUPO ESP. PISCICOLAS URE

Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio >

'y buenas tardes se reporta

na y Fabio Leiva

€ pisc

Bienvenidos aprendices

GRUPO ESP. PISCICOLAS URE e

Aprendices en sus correos le envié el Médulo .

Emdor en P. de E. Piscico Buenas tarde profe

Buenas tardes yicelis

Buenas tardes, aprendices Iuis, yicelis
MENSAJES

Buenas tardes instructor

tarcila beinvenida

GRUPO ESP. PISCICOLAS URE

3 8 es piscina

gracias 2 Dios por que esten aqui

Emdor en P. de E. Piscico
Si &5 Piscicol s

Como ests profesor

Emdor en P. de E. Piscico

(-

: - . - o 1020p.m.
ﬂ L Escribe aqui para buscar A | 7z ) EsP P

20/09/2020
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B (22566n°denoleide: X @ (17) WhatsApp x [ (99) Facebook X | & Ficha 2176884 Activide X | @ Presion arterial baja (| X | G porquelesudanlasm= X | + = X

& C @ webwhatsapp.com Q & o H

GRUPO ESP. PISCICOLAS URE

Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio > Como esta profesor

Excelente buenas tardes mi aprendiz alfredo, bienvenido
€ pisc

tambien voy a compartir el modulo en imagenes para que lo puedan visualizar,
&n ¢l caso que no puedan descargar el PDF :

GRUPO ESP. PISCICOLAS URE

Aprendices en sus correos le envié el Médulo .

Emdor en P. de E. Piscico

MENSAJES

GRUPO ESP. PISC

Aprendiz Veronica Serpa Ure Puente

Buenas tardes

Emdor en P. de E. Piscico mi aprendiz veronica bienvenida
Si &5 Pisc

excelente

Emdor en P. de E. Piscico

x§ A @ 7z Q) ESP

B (22566n°denoleido: X @ (17) WhatsApp x [ (99) Facebook X | & Ficha 2176884 Activida: X | @ Presion arterial baja (n, X | G porquelesudanlasm: X | + = X

& C @ webwhatsapp.com Q & o H

GRUPO ESP. PISCICOLAS URE

CEETTe

% comparto esta magen es una operacion matematica como ejercicio de
L e R desarrollar las habilidades , resuelvania por aqui aprendices enviando s
respuesta s

Recibe notificaciones de mensajes nuevos

z Si tuviera 4 huevos #
CHATS YY)

Un ladrén me lleva 3
GRUPO ESP. PISCICOLAS URE

Aprendices en sus correos le enié el Méduo . (XX )

Y el gallo*' de mi
casa@ pone50 # &
#® # ;Cuantos me

A quedan? DS

23pm v

Emdor en P. de E. Piscico

Péngale logica

noal

GRUPO ESP. PISCICOLAS URE 8 hola

cuantos huevos quedan??

Emdor en P. de E. Piscico
Si &5 Pisc

Emdor en P. de E. Piscico

(-

A | oz )
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hd (22566 n°dencleido: X D (17) WhatsApp x [ (99) Facebook X | & Ficha 2176884 Activida X | @ Presion arterial baja (hi; X | G porque le sudanlas mz X + = X

& C @ web.whatsapp.com Q & @

GRUPO ESP. PISCICOLAS U

ensajes nuevos
orio >

GRUPO ESP. PISCICOLAS URE

Emdor en P. de E. Piscico

- Piscicola Las Lomas @@« E
S ... i

GRUPO ESP. PISCICOLAS URE

= pis

Emdor en P. de E. Piscico

Emdor en P. de E. Piscico —
. pisc

1021 p. m.
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Video presentacién del Instructor induccién temas del modulo
i -
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Por medio de Correo Electronico:

® (17) WhatsApp

Bl (22.566 n.° de no leido: X

< C

x | [ (99) Facebook % | & Ficha 2176884 Activida: X | Q) Presion arterial baja (h; X | G porque lesudanlasmz x | + = X

@ mailyahoo.com/d/folders/2/messages/470672.intl=e18ulang=es-US&.partner=none&.src=fp

documes (o}

yahoo/mail

Cari W @ B B T Eiminar

Bl Archivar

= FORMACION DEL 16 DE SEPTIEMBRE DE 2020 FICHA 2176884 MODULO N4 VENTAS Y ESTRATEGIAS DE VENTAS PRODUCCIGN DE ESPECIES PISCICOLAS
MUNICIPIO DE URE VEREDA PUENTE URE

ﬁ Yhojan Alfonso Agamez Ramo: 41 =Y
b Fara: 10@gmail.com .com, j . alfredochicacuell sil.com, fabicleivasi2@gmail.com y 10 mis..

Bandeja de entr...

No leidos

Destacado

Borradores

Enviados Buenas sprendices hoy 18 de SEPTIEMBRE del 2020 compario el Materis| de Estudio de s formacién modulo N4 VENTAS Y ESTRATEGIAS DE VENTAS

Archivo

este Material de Estudio contiene:

1. Venias, 2. Proceso de ventas, 3. Ciclo de ventas, 4. Manejo de objeciones en las ventas, 5. Preventa y posventa, 6. Venta personal, 7. Venia directa,

Papelera
2 Venta oniine, 9. Venta y el marketing, 10. Tipos de ventas, 11. Concepto de retail, 12. Estrategias de ventas.

~ Menos

Adjunto el dogumento

Fotos

Documentos.

Atentamente

Suseripeiones.

YHOUAN AGAMEZ RAMOS
nstructer Comercializacion programa SER
Cel 2017558458

Ofertas

Carpetas Ocultar
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SENA 2020

SENA 2019
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Médula 4 V...
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Esperando a di-mailymail.com...
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